| RISULTATI DELLA POLITICA

DI CO-ASSEGNAZIONE
PER eSOLVER PER | MOTORI
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“ NON PERDERE ALCUNA TRATTATIVA ]

Per i settori verticali un

i :ﬁ gestionale standard
S NON BASTA!
F!!
Se hai opportunita di intavolare

ASA
AN

/ trattative commerciali con clienti
del settore motoristico, puoi
gestirle insieme a eMotori con la
logica SISTEMI della

co-assegnazione.
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” LA POLITICA DISTRIBUTIVA DELLA COASSEGNAZIONE }

La politica distributiva SISTEMI
della CO-ASSEGNAZIONE con

il verticale eSOLVER per i
Motori ha dato ottimi risultati:

Il 42% del parco clienti
eMotori e oggi gestito insieme
ai Partner
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sistemi

per i Motori

eSOLVER PER | MOTORI ]

E la soluzione gestionale progettata
per le imprese del settore motoristico
che necessitano di un sistema
informativo per gestire le attivita
specifiche del proprio business.

ﬂsistem?

Professione Informatica




AUTOSALONI CONCESSIONARIE ﬂsistem?

i i Professione Informatica
IL SETTORE MOTORISTICO

OFFICINE

() MAGAZZINI RICAMBI
@ @

Le soluzioni
eMotori sono
specifiche per

[}
Magazzini @ %

ricambi, Officine, Auto Moto

T oa s

Concessionarie
Motori marini
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Macchine movimento terra

|0'
®

Macchine agricole

di tutti i tipi di
veicoli.

Veicoli industriali Carrelli elevatori

Realta caratterizzate da
processi di business
molto specifici.

Certezza che soluzioni
standard non sono idonee al
mantenimento della fedelta
di utenti del settore.

Possibilita di vincere nuove
trattative solo offrendo
strumenti verticali
adeguati al settore.
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HAI L'OPPORTUNITA DI AVVIARE UNA
TRATTATIVA CON RICAMBISTI, OFFICINE,
AUTOSALONI E CONCESSIONARIE?



[[ | PASSI VERSO LA CO-ASSEGNAZIONE ]

Ecco i canali per iniziare a gestire gli utenti in co-assegnazione

Richiedi di fissare una DEMO dal sito eMotori
http://www.emotori.com/rivenditori/diventa-rivenditore

Humero Verde

2 Chiama al numero verde eMotori CBDD.911.945 I

"< Scrivi un’e-mail con i dettagli della trattativa a: commerciale@emotori.com

4 Contatta direttamente il responsabile commerciale:

Claudio Lo Presti
Cell. 3357361095
E-mail claudio.lopresti@emotori.com
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http://www.emotori.com/rivenditori/diventa-rivenditore?&Canale=PPT_Politica_Coassegnazione

“ LE NOSTRE REFERENZE ]

Software Solutions
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Non c’e migliore referenza
dell’esperienza dei Partner attuali.
Contattali pure per avere un quadro
completo dei vantaggi della
collaborazione con eMotori.

Elenco partner su
http://www.emotori.com/rivenditori/trova-rivenditori/
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http://www.emotori.com/rivenditori/trova-rivenditori/
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WWW.EMOTORI.COM



